
Бізнес і товар: Дата старту: Відповідальний:

1 Друга половина жовтня

Обрано 2-3 пропозиції і перевірено попит

Отримано прайси, зразки, строки й умови передоплати від

постачальників

З постачальником обговорено повернення непроданого

товару; домовленість записано в договорі

Визначено групу ФОП, дату початку єдиного податку, КВЕД,

податки і спосіб оплати

У калькуляторі статті пораховано сезон на 60%, 80% і 100%

продажу запасу

2 До початку листопада

Корпоративні тиражі й макети підтверджено

Передзамовлення відкрито

У громади чи організатора ярмарку зʼясовано умови місця

Для ялинок: з постачальником погоджено підтвердження

походження, комплект документів і спосіб перевірки

маркування

Підготовлено резерв живлення і звʼязку: заряджені телефон і

термінал, реквізити IBAN, перевірено резерв фіскальних

номерів ПРРО

3 Листопад

Для ялинок: при отриманні партії перевірено документи і

маркування

Щотижня записуємо продажі в таблицю нижче

Докуповуємо, якщо постачальник підтвердив швидке

поповнення запасу

4 Грудень

Щодня стежимо за залишком і строками відправлення

Прийом персоналізованих замовлень зупинено, коли

вичерпано потужність

5 Кінець грудня - січень

Залишки уцінено, повернуто постачальнику за договором

або списано

Пораховано прибуток сезону і окремо гроші на рахунку; дохід

для єдиного податку віднесено до року надходження коштів

✎ Мої цифри

Закуплено одиниць: Закупівельна ціна, грн:

Ціна продажу, грн: Точка беззбитковості, од.:

Облік сезону по періодах

Період Надійшло товару, од. Продано, од. Отримано коштів, грн Залишок на кінець, од.

17-31 жовтня

1-8 листопада

9-15 листопада

16-22 листопада

23-29 листопада

30 листопада - 6 грудня

7-13 грудня

14-20 грудня

21-27 грудня

28-31 грудня

1-15 січня

16-31 січня

Записуйте продажі й надходження коштів окремо. Дохід для єдиного податку відносьте до року отримання коштів: грудень - 2026, січень - 2027.

Залишки не підсумовуйте: вказуйте запас на кінець періоду.

Новорічний сезон:

підготовка і облік продажів

ПЛАН  СЕЗОНУ  ДЛЯ  ДРУКУ  ·  ЖОВТЕНЬ  2 0 2 6  -  СІЧЕНЬ  2 0 2 7

Позначайте виконане і щотижня записуйте продажі. Викреслюйте пункти, які вас не

стосуються.

Go Deal Brokers

business-broker.com.ua

Редакційний план за статтею «Новорічний бізнес 2026/2027: що продавати, скільки вкласти і як не залишитися з

товаром» на business-broker.com.ua, жовтень 2026. Ціни і правила сезону 2026 року звіряйте з оголошеннями лісництв,

громади і ДПС. Це не податкова консультація.

Go Deal Brokers

купівля і продаж готового бізнесу


